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¿Por qué una correduría de  
decide integrarse en un gigante?

ÉXITO

¿Es el momento de vender porque el negocio tiene buenas cifras y podemos sacarle más dinero  
a la operación o es el momento de hacer algo mucho más grande, incluso, quizás algo mucho 

más grande que no te habías planteado que podías hacer desde tu correduría local? Desde 
Summa Insurance todo lo que se hace es para crecer todos, porque la suma del crecimiento 
de todos los pequeños hace que el crecimiento de la empresa sea exponencial.

Al plantearme escribir esta tribuna sobre los moti- tabilidad por reducción de costes no era nuestro pro-

vos por los que las corredurías grandes se integran en yecto; el motivo por el que estábamos dispuestos a ha-

otras más grandes, sólo puedo pensar en la decisión que cer algo así era porque queríamos escalar y multiplicar 

tomamos hace más de un año en Summa y en el paso por 10, necesitábamos alguien que nos ayudase.

que dimos al integrarnos en la 5ª correduría del mundo. Así, el motivo principal por el que nos declinamos 

Ahora somos la 5ª correduría del mundo para España y por integrarnos en una correduría g gi ante a nivel mun-

Portugal. Si pensamos en grande, tenemos la opción de dial �ue “pensamiento a largo plazo y ambición”.

ser grandes. Siempre se lo decimos a los mediadores con los que 

¡Quien le iba a decir a todas nuestras ofcinas y me- estamos. Si piensas a largo plazo, es imposible que veas 

diadores que iban a ser la ofcina local de la 5ª correduría que te vas a mantener, por muchos recursos que tengas. 

del mundo! No sólo desde el punto de vista de imagen, Los mediadores del �uturo serán muy grandes, interna-

sino también de recursos para poder escalar en local. cionales. Y crearán grandes sinergias entre ellos de tal 

Nuestra decisión tuvo mucho que ver con esto, que- �orma que les será rentable invertir en el negocio. Los que 

ríamos un proyecto que nos permitiera escalar en todas queden, algunos tendrán la opción de poder integrarse, 

las provincias donde estamos. Rechazamos muchas no con las ventajas de los pioneros, desde luego; pero si 

o�ertas de proyectos que buscaban el corto plazo, la ren- son negocios buenos, todavía quedarán oportunidades.



CRECE LA BRECHA ENTRE GRANDES Y 
PEQUEÑOS CORREDORES

La empresa de 
inteligencia 
artifcial 
especializada en el 
sector asegurador 
de Acrisure ayuda 
a sus ofcinas 
locales a crecer 
exponencialmente

has destrozado el ecosistema, la �orma de ganarse 

la vida de personas.

De hecho, esto ya se ve en España, la brecha entre Nuestra decisión era clara, queríamos un in-

los grandes corredores y los pequeños es cada vez más dustrial, no un �ondo. Una multinacional es una 

grande, la inteligencia arti�cial va a cambiar radicalmen- empresa organizada, con un plan estratégico cla-

te los negocios, el cliente demanda �ormas de tratarle ro para conseguir objetivos de crecimiento, cons-

que el mediador tradicional desconoce, las economías tructivos, escalables en el tiempo con un punto 

colaborativas cambian la naturaleza de los riesgos que clave: todo lo que se hace es para crecer todos, 

aseguramos… Necesitas recursos y, además, que la in- porque la suma del crecimiento de todos los pe-

versión que hagas sea rentable. queños hace que el crecimiento de la empresa sea 

Por otro lado, sabes que es el momento. Y aquí jue- exponencial.

ga la ambición, es el momento de vender porque el ne- Y, por supuesto, con un plan de inversión im-

gocio tiene buenas ci�ras y podemos sacarle más dinero portante; máxime en estos tiempos donde la tecno-

a la operación; o es el momento de hacer algo mucho logía será un punto y aparte en muchos sectores. 

más grande, incluso, quizás algo mucho más grande que no te Una última refexión. Una multinacional como Acrisure no se 

habías planteado que podías hacer desde tu correduría local. anda con chiquitas, cuando �ue consciente del papel tan impor-

No es �ácil y te puedes equivocar al tomar la decisión. Máxi- tante que iba a tener la tecnología en el desarrollo del negocio, 

me en este momento donde grandes �ondos de inversión están decidió comprar una empresa de inteligencia arti�cial especiali-

haciendo propuestas para arrasar en el mercado, propuestas que zada en el sector asegurador con una plantilla de más de 700 

yo siempre las asemejo a cuando se arramplan con rastrillos todas personas para �ortalecer sus o�cinas locales a largo plazo y ayu-

las setas, a corto plazo tienes un montón de setas y a medio plazo darles a crecer exponencialmente.

https://www.acrisure.com/



