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Acrisure-Summa impulsa el
crecimiento organico con nuevas
herramientas tecnologicas
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Brokia, la plataforma tecnolégica de Acrisure-Summa, se acfualiza con funcionalidades
avanzadas para automatizacion de procesos y Business Intelligence.

Acrisure-Summa ha presentado a todas sus oficinas en Espafia las herramientas
tecnoldgicas para impulsar el crecimiento organico y optimizar los recursos destinados
a la gestion de redes mercantiles.

La plataforma tecnolégica Brokia

La plataforma tecnolégica Brokia, perteneciente a Acrisure-Summa, ha experimentado
una expansion con nuevas funcionalidades basadas en softwares de (ltima generacion
de automatizacion de procesos y herramientas de Business Intelligence. El objetivo es
hacer crecer |a red mercantil de todas las oficinas sin exigir un mayor esfuerzo
humano.

Las nuevas funcionalidades de la plataforma Brokia no solo permiten un crecimiento
cuantitativo de la red mercantil, reduciendo el esfuerze humano en su gestién, sino que
también contribuyen al crecimiento estratégico de los negocios en la red mercantil. Se
busca ir mas alla de la venta demandada por el cliente, favoreciendo la gestion integral
de todos los riesgos, ya sea para particulares o empresas.

La directora general del grupo en Espafia, Begofia Larrea, destaca la importancia de
este avance tecnolégico en el contexto empresarial. Segln Larrea, en una empresa de
ventas como la suya, el crecimiento se vuelve imperativo. La opcién es dedicar mas
horas o gestionar un equipo mercantil de vendedores capaces de aumentar los
ingresos de manera productiva. Sin tecnologia, esto se vuelve practicamente imposible.

Somos una empresa de ventas y es imperativo crecer. Todo lo que no creces, lo crece
tu competidor. Para vender mas, o dedicas mas horas, o gestionas un equipo mercantil
de vendedores gue sean capaces de aumentar los ingresos productivamente. Y, sin
tecnologia esto no es posible”, indica.



